0 kEsouve
Roteiro de apresentacao e Q&A

Narrativa oral, respostas seguras e perguntas dificeis para reuniées com

investidores.
CLASSIFICACAO STATUS
TESE PARA INVESTIDORES ROTEIRO - SEM PROMESSAS NAO COMPROVADAS

1. Pitch de 90 segundos

“A Trancoso Resolve nasce de uma tese simples: em destinos de alta intencao, o gargalo n3do é encontrar

nomes; é confiar e fechar. Estamos construindo um marketplace curado de servicos locais com perfis
verificados, reputacao e pedido guiado. O prestador local sério é o cliente pagante; moradores, proprietarios,
anfitrides e visitantes usam gratuitamente no inicio. Nossa diferenca proposta é combinar conhecimento local,
verificacio e conversdo — e provar densidade antes de expandir. Os precos de RS 19,90 e RS 59, assim como
o cenario de RS 29,5 mil de MRR, s3o hipdteses, ndo resultados. O préximo marco é fechar os gates técnicos,
validar liquidez e gerar métricas auditaveis ao longo de 18 meses.”

2. Sequéncia recomendada da reuniao

Mensagem e

0:00-1:30 Tese Confianca local como Problema + produto.
infraestrutura.
1:30-3:00 Mercado/concorréncia Alternativas validam a Fontes oficiais.

necessidade; o espaco é

local.

3:00-5:00 Produto e dois lados B2B paga; B2C ativa Jornada e hipdteses.
demanda.

5:00-7:00 GTM Densidade antes de Plano 0-3/4-9/10-18.
expansao.

7:00-8:30 Receita e retorno Sensibilidade, ndo promessa. = Modelo financeiro editavel.

8:30-10:00 Riscos e pedido Capital compra marcos de Gates e data room.

reducao de risco.
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3. Fala por capitulo do deck

1

7-8

10-11

12-13

14

15

16-17

18

Abertura

Problema

Contexto regional

Produto

Dois lados

Jornada

Concorréncia e beneficios

Moat

Receita

Lancamento e roadmap

Impacto social

Retorno

Riscos e recursos

Fechamento
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Posicionar a empresa como

infraestrutura de confianca, sem alegar

operagdo comprovada.

Mostrar a assimetria de confianca dos

dois lados.

Separar contexto publico de tracdo da

empresa.

Discovery, Trust e Conversion em uma

experiéncia simples.

Prestador paga; usuario B2C é gratuito

no inicio.

Busca — comparagdo — pedido —

avaliacao; cada etapa precisa de

instrumentacgao.

Reconhecer forcas dos substitutos;

apresentar o espaco local como

hipdtese.

Explicar que a barreira é construida por

densidade, dados e recorréncia.

Precos e MRR/ARR sdo
hipdteses/sensibilidades.

Lancar por densidade e usar gates

objetivos.

Apresentar intencdo e métricas; ndo

alegar renda ou empregos.

Capital compra marcos; retorno

financeiro depende de inputs e eventos

futuros.

Prontidao, liquidez e compliance;

percentuais sdo recomendacao.

Validar antes de captar; pedir rede,

expertise e capital quando a rodada

estiver definida.
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4. Perguntas dificeis e respostas

Pergunta Resposta recomendada

Qual € a tracdo atual?

Quantos clientes pagantes existem?

Por que alguém pagaria R$ 597

RS 29,5 mil de MRR j3 existe?

Quando o investidor recupera o capital?

Qual € a vantagem contra GetNinjas?

Por que n&o usar s6 WhatsApp ou Google?

O moat j4 existe?

Qual é o TAM?

Qual é o CAC?

Qual € o churn?

A plataforma esta pronta?

Qual € a stack?

Como vocés controlam qualidade?
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N&o hd tracdo comprovada nos anexos. O material distingue
claramente tese e resultados. O plano € instrumentar oferta,
pedidos, respostas, contratacao, receita e retencdo antes de
atribuir nimeros.

O numero ndo foi fornecido nem comprovado. N3o sera estimado.
A confirmacao deve vir da cobranca e reconciliagdo financeira.

Euma hipétese de preco associada a visibilidade qualificada,
reputacdo e ferramentas de conversdo. A resposta depende de
testes de disposicdo a pagar e retengao.

N3o. E a multiplicacdo ilustrativa de 500 prestadores por RS 59.

Ainda ndo é possivel estimar. Faltam rodada, valuation,
participacao, custos, diluicdo e evento de liquidez. O modelo
mantém payback, MOIC e IRR pendentes.

A proposta ndo é vencer por escala nacional. E concentrar
conhecimento, verificacdo e liquidez por microterritdrio. Essa
vantagem ainda precisa ser comprovada em métricas.

Esses canais tém alcance e hdbito, mas ndo estruturam
verificacdo, histdrico e conversdo de forma uniforme. A tese €
adicionar essa camada sem negar 0s canais existentes.

N3o. E uma hipétese construida por densidade, dados de
qualidade, recorréncia e confianca.

Ainda ndo hd um tamanho de mercado auditdvel anexado. A
abordagem responsavel é comecar por categorias e
microterritdrios, medir frequéncia e ticket e s6 entdo extrapolar.

N&o hd dado comprovado. Serd medido por coorte e canal,
separando convite, ativacao, verificacdo e pagamento.

N&o hd base pagante comprovada suficiente. Churn deve ser
calculado apds cobrancga recorrente e com definigdo consistente.

A auditoria técnica identificou gates criticos. O lancamento deve
aguardar correcoes e evidéncias de prontidao.

Os anexos indicam React, Vite, Tailwind, shadcn e Base44.
Firebase ndo deve ser declarado como stack atual sem evidéncia.

A tese usa verificacdo, evidéncias, disponibilidade, resposta,
avaliacdo e suporte. Os critérios operacionais ainda precisam ser
formalizados e testados.
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Pergunta Resposta recomendada

Vocés processardo pagamentos? Somente apds gates de seguranga, reconciliagdo, suporte e
compliance. A comissdo de 8-12% ¢é futura e condicional.

Qual o impacto social? A intencdo é ampliar reputacao, formalizacdo digital, visibilidade e
acesso a demanda. N3o hd resultado comprovado; o plano inclui
métricas e linha de base.

Por que Trancoso primeiro? A tese exige contexto e densidade local. Trancoso € a célula de
validacdo; dados publicos regionais apoiam o contexto, mas ndo
comprovam tragao.

Quando expandir? Somente apds gates de liquidez, qualidade, receita e suporte.
Porto Seguro, Caraiva e Arraial sdo possibilidades condicionais,
nao cronograma garantido.

Quanto vocés estdo captando? O valor da rodada ainda nao foi informado. O material apresenta
percentuais recomendados, mas o valor deve derivar de
orgamento e runway.

ual o valuation? Nao foi fornecido e ndo deve ser inventado. O valuation precisa de
p
instrumento, dados, comparaveis e negociacio.

Para que serve o capital? Recomendacdo: 35% produto e seguranca, 35% liquidez/GTM e
30% operacdo/runway; ajustar quando a rodada for definida.

Qual € o maior risco? Lancar antes de fechar confianga técnica e liquidez local. Por isso
os gates precedem expansao.

O que provar em 18 meses? Produto seguro, oferta minima util, liquidez, conversao,
recorréncia, receita e replicabilidade com dados auditaveis.

Por que agora? Ha demanda regional e comportamento digital, mas o 'agora' da
empresa depende de prontid3o e validacdo local, ndo apenas de
estatisticas publicas.

Como evitar desintermediacao? Gerando valor continuo em reputagdo, conveniéncia, suporte e
recorréncia. A efetividade ainda precisa ser medida.

Como lidar com sazonalidade? Instrumentar coortes e periodos, concentrar categorias recorrentes
e separar demanda sazonal de necessidade estrutural. Ndo ha
série histdrica anexada.

Quem executa? A composicao, dedicacao e lacunas da equipe precisam ser
documentadas no data room antes da captacao.

Quiais fontes sustentam os nimeros? Os precos e sensibilidades vém da apresentacdo oficial; contexto
regional de fontes publicas; competicdo de sites oficiais. Tracao
nao foi atribuida.

O que mudou em relacao ao deck original? A tese foi preservada, mas afirmacées sem evidéncia foram
reclassificadas, especialmente operacao testada, moat e
projegoes.
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Pergunta Resposta recomendada

Qual € o préximo pedido ao investidor?

5. Linguagem a evitar

Apds definir rodada: capital, rede e expertise para financiar
marcos mensuraveis. Antes disso, o pedido é diligéncia sobre o
plano de validacao.

“Ja temos 500 prestadores.”

“Faturamos RS 29,5 mil de MRR.”

“O retorno acontece em 18 meses.”

“Nao temos concorrentes.”

“Nosso moat esta pronto.”

“A tecnologia esta pronta.”

“Geramos renda local.”

Fontes e notas

“500 prestadores é um cendrio ilustrativo de sensibilidade.”

“500 x RS 59 resultaria em RS 29,5 mil de MRR, antes de
exclusoes.”

“Em 18 meses pretendemos reduzir riscos; retorno depende
de um evento financeiro futuro.”

“Concorrentes e substitutos validam a necessidade; nossa
tese é especializacdo local.”

“O moat esperado depende de densidade, dados, recorréncia
e confianga.”

“Ha gates técnicos criticos e um plano de correcdo antes do
langcamento.”

“Pretendemos ampliar acesso a demanda; o impacto sera
medido.”

o Base oficial: apresentacdo Trancoso_Resolve_Tese_Investidores; anexos AUDITORIATECNICACOMPLETA, DEEP_DISCOVERY,

INVENTARIOTECNICO e Texto colado(3).txt.
Marca: kit oficial Trancoso Resolve e fonte Nunito sob SIL Open Font License 1.1.

. Contexto e concorréncia: Prefeitura de Porto Seguro, SETUR Bahia e sites oficiais de GetNinjas, Triider e concierge local; contexto

externo ndo é tracdo da empresa.
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Compliance: Lei Geral de Protecdo de Dados e orientagdes da CVM aplicéveis a forma de captacao.
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